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Zusammenfassung:

Abstract

Die Digital-Mark ($DMK) ist ein innovativer Meme-Coin, der nostalgische Werte mit
moderner Blockchain-Technologie verbindet. Sie basiert auf der Ethereum
Blockchain (ERC-20) und kombiniert virale Community-Dynamik mit einer
langfristigen Marktstrategie. Ziel ist es, unsere Community zu unterhalten und mit
Nostalgie und Humor die ,guten alten Zeiten® aufzufrischen.

Die Roadmap umfasst Phasen wie Verkaufsstart, Community-Aufbau,
Partnerschaften, Weiterentwicklung und Bérsennotierung. Mit einem klaren Fokus,
Innovation und Community-Engagement bietet die Digital-Mark eine neue
Perspektive auf dem Meme-Coin-Sektor.

Der Vorverkauf startet bei 1,00 Euro pro Token und steigt in vier Stufen auf 1,90
Euro. Mit einer Gesamtversorgung von 1,2 Milliarden Tokens wird die Verteilung
strategisch geregelt, um Marktvolatilitat zu minimieren und eine nachhaltige
Entwicklung zu gewahrleisten. Die Roadmap umfasst Phasen wie Verkaufsstart,
Community-Aufbau, Partnerschaften, Weiterentwicklung und Borsennotierung.

Mit ihrem klaren Fokus auf Innovation und Community-Engagement bietet die Digital-
Mark eine neue Perspektive im Meme-Coin-Sektor. Sie setzt auf eine langfristige
Strategie mit stabilen Marktmechanismen, um Uber kurzfristige Trends hinaus eine
nachhaltige digitale Wahrung zu etablieren. ' /
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1. Einleitung
Warum Digital-Mark wahlen?

Die Digital-Mark ist ein Meme-Coin, der darauf abzielt, die Zahlkraft und die
historische Bedeutung der Deutschen Mark (1948 bis 2001) mit der modernen
Technologie von Kryptowahrungen zu vereinen. Ziel ist es, den Menschen ein Gefuhl
von Sicherheit, Wertschatzung und Kaufkraft zurickzugeben. Mit einem
Gesamtvolumen von 1,2 Milliarden Tokens strebt Digital-Mark danach, greifbare
Werte zu schaffen und nicht nur ein Displayerlebnis. Digital-Mark basiert auf der
Ethereum Blockchain, die auf Vertrauen und einen Konsensmechanismus setzt.

Die Digital-Mark ($DMK) ist ein Meme-Coin, der darauf abzielt, die kreative Kultur der
Kryptowahrungs-Welt mit der Stabilitat und Zuverlassigkeit einer symbolischen
Wahrung zu vereinen. Inspiriert von der Deutschen Mark, jedoch ohne jegliche
zentrale Kontrolle, reprasentiert die Digital-Mark die Verschmelzung von Nostalgie
und Blockchain-Technologie.

2. Industrieubersicht
Marktanalyse und Relevanz von Meme-Coins:

Der Kryptomarkt fur Meme-Coins wachst rasant. Wahrend traditionelle
Kryptowahrungen oft als Wertspeicher oder Zahlungsmittel entwickelt wurden, haben
Meme-Coins wie Dogecoin oder Shiba Inu bewiesen, dass Community getriebene
Projekte erhebliche Marktdurchdringung erreichen kdonnen. Die Digital-Mark nutzt
diesen Trend, indem sie eine Balance zwischen viralem Potenzial und einer stabilen,
langfristigen Token-Okonomie bietet. Dies umfasst ein strukturiertes Token-Angebot
mit nachhaltiger Verteilung, strategischen Partnerschaften sowie einer durchdachten
Borsenstrategie, um Marktvolatilitdt zu reduzieren und die langfristige Nutzung zu
fordern.

Wachstumspotenzial und Trends:

Meme-Coins sind bekannt fur ihre hohen Kursschwankungen, aber auch fir ihre
starke Community-Bindung. Der Erfolg solcher Projekte hangt stark von viralen
Trends, Social-Media-Prasenz und langfristiger Akzeptanz durch Nutzer und
Investoren ab. Die Digital-Mark setzt auf eine klare Strategie zur langfristigen
Positionierung im Markt und entwickelt Mechanismen zur Stabilisierung der Token-
Wirtschaft, um langfristige Wertsteigerung zu erméglichen.

3. Herausforderungen der Branche

Viele Meme-Coins leiden unter hoher:Volatilitat, kurzfristigem Hype und fehlender.
tatsachlicher Nutzung. Oftmals fehlt es an einer langfristigen Strategie oder einer
nachhaltigen wirtschaftlichen Grundlage. Zudem besteht das Risiko einer
regulatorischen Unsicherheit, da sich viele Meme-Coins aulRerhalb klar definierter
rechtlicher Rahmenbedingungen bewegen.



Eine weitere Herausforderung ist die hohe Spekulation ‘auf dem Markt. Viele Meme-
Coins basieren auf kurzfristigen Trends oder Social-Media-Hypes, die rasch an
Bedeutung verlieren kdnnen. Dies fuhrt haufig zu einer instabilen Preisentwicklung,
was potenzielle Investoren abschrecken kann.

Digital-Mark setzt sich das Ziel, mit transparenten Mechanismen, Community-
Beteiligung und strategischen Partnerschaften langfristige Akzeptanz und Stabilitat
zu fordern. Mit einer klaren Verwaltungs-Struktur und einer nachhaltigen Token-
Okonomie soll langfristiges Vertrauen geschaffen werden, um Digital-Mark als
etablierten Bestandteil des Marktes zu positionieren.

4. Wer wir sind
Wir sind die Macher von Digital-Mark

Als Kinder der 80er und 90er Jahre wuchsen wir in Deutschland auf; gepragt von der
Deutschen Mark als stabilem Zahlungsmittel. Die D-Mark (von 1948 bis 2001) stand
nach dem Zweiten Weltkrieg und bis zur Einfihrung des Euro flr das deutsche
Wirtschaftswunder, Stabilitat, Werthaltigkeit und Vertrauen.

Wir sind mehrere Freunde, alle in verschiedenen Branchen aktiv und erfolgreich. In
diesem Projekt blindeln wir unsere beruflichen Expertisen und Lebenserfahrungen.
Bei unseren regelmaRigen Treffen fielen immer wieder Satze wie: ,Das waren noch
Zeiten!®, \Weildt du noch...?, ,Damals war vieles besser!“, bis der Funke Ubersprang
und wir auf die Idee kamen, die gute alte D-Mark mit all ihren bewahrten Attributen in
einer modernen und zeitgemalen Form wiederzubeleben.

Fernab aller taglichen (Negativ-)Nachrichten, zaubert uns die Digital-Mark
mittlerweile jeden Tag ein Lacheln ins Gesicht.

5. Philosophie und Mission
Die Philosophie

Die Philosophie hinter Digital-Mark ist es, die Gro3e und kulturelle Bedeutung der
Deutschen Mark zu novellieren, welche nach ihrer EinfiUhrung in Deutschland wieder
zu Unabhangigkeit, Freiheit und Sicherheit fuhrte. Die Digital-Mark als Meme-Coin
verbindet alles: Gemeinschaftsbeteiligung, Teamgeist durch Konsensmechanismus
und Humor, um ein neues und anderes Kryptowahrungs-Erlebnis in der digitalen Welt
zu schaffen.

Die Mission

Unsere Mission ist es, eine nachhaltige und innovative Plattform zu schaffen, die
Vertrauen und Stabilitat bietet. Im Fokus steht der Aufbau einer aktiven'und -
engagierten Community, die von Transparenz und kreativem MitgeStaIten gestarkt
wird. In Kombination mit moderner Blockchain-Technologie méchten wir eine neue
Dimension der digitalen Transaktionen ermaoglichen.



6. Die Vision

Die Vision der Digital-Mark ist es, ein global anerkanntes Okosystem zu etablieren,
das fur Stabilitat, Innovation und Gemeinschaft steht. Sie wird Uber Grenzen hinweg
Verbindungen schaffen und neue Standards in der Welt digitaler Wahrungen setzen.

7. Technische Grundlagen
7.1 Blockchain-Technologie

Die Digital-Mark basiert auf der Ethereum Blockchain und nutzt den ERC-20-
Standard, um einfache Integrationen und eine breite Akzeptanz in der Community zu
gewabhrleisten.

7.2 Tokenomics
« Maximale Anzahl Tokens: 1,2 Milliarden Digital-Mark

o Der Vorverkaufspreis: Der Vorverkauf startet mit einem Token-Preis von 1,00
Euro und steigt in mehreren Stufen auf 1,90 Euro.

e Zahlungsmethoden: Kaufer kdnnen mit ETH (ERC-20), BNB (BEP-20),
USDT (ERC-20 und BEP-20) sowie Kreditkarte zahlen.

Verteilung der Tokens:

o Weiterentwicklung/Marketing (40 % = 480 Mio. Tokens): Diese
Tokens werden fur die Férderung der Plattform, das Implementieren
neuer Funktionen, die Marktprasenz und die Unterstutzung von
Community- und Forderprojekten verwendet.

o Borsenlistung (15 % =180 Mio. Tokens): 15 % der gesamten Token-
Versorgung sind fiir das Listen auf zentralisierten (z. B. Coinbase,
Kraken) und dezentralisierten Borsen (z. B. Uniswap, PancakeSwap)
reserviert. Ziel ist es, die Digital-Mark fur ein breites Publikum
zuganglich zu machen und die globale Reichweite zu erhéhen.

o Betriebskosten/Initiatoren (30 % = 360 Mio. Tokens): Tokens, die fur
die Sicherstellung der langfristigen Stabilitat der Plattform verwendet
werden.

o Vorverkauf (5 % = 60 Mio. Tokens): Tokens, die ausschlieBlich fur die
Phase des Initial Coin Offerings (ICO) vorgesehen sind.

o Reserven/Projekte (10 % = 120 Mio. Tokens): zur Finanzierung
zukUnftiger Entwicklungen, Expansion und strategischer Initiativen.

7.3 Konsensmechanismus

Die Digital-Mark verwendet Proof of Stake (PoS), um Energieeffizienz und schnelle
Transaktionen zu garantieren.



8. Marketingstrategie -
« Nostalgie & Branding

Unsere Digital-Mark integriert nostalgische Elemente der Deutschen Mark (1948—
2001), darunter auch Symbole und Designs. Die Wallet-Oberflache, die Website und
die Werbematerialien werden so gestaltet, dass sie ein Gefuhl der Nostalgie
hervorrufen und ein einzigartiges und ansprechendes Benutzererlebnis schaffen.

« Community-Engagement

Digital-Mark legt groRen Wert auf die Beteiligung der Gemeinschaft. Regelmafige
Gemeinschaftsveranstaltungen, Wettbewerbe und Diskussionen werden auf
verschiedenen Social-Media-Plattformen veranstaltet.

o Sicherheit und Transparenz

Digital-Mark implementiert branchenfiihrende Sicherheitsmalinahmen, um die
Blockchain und die Vermégenswerte der Benutzer zu schitzen. RegelmaRige
Uberprifungen gewahrleisten Sicherheit und Transparenz. Die Anleger erhalten
regelmafig aktuelle Informationen, Updates und Berichte Uber Telegram bzw. Social
Media.

Um langfristig eine breite Akzeptanz zu erreichen, setzt die Digital-Mark auf eine
einheitliche und gezielte Marketingstrategie. Diese umfasst:

o Gezielte Social-Media-Kampagnen auf Plattformen wie TikTok, Twitter (X),
Instagram und Facebook, um eine starke Community-Bindung aufzubauen.

« - Zusammenarbeit mit Influencern aus den Bereichen Krypto, Finanzen,
Technologie und popkulturellen Trends, um die Sichtbarkeit und i
Glaubwdurdigkeit der Digital-Mark zu steigern. '

 PR-und Medienarbeit, einschliel3lich gezielter Pressemitteilungen und
Fachartikel in Krypto- und Finanzmedien, um institutionelle und private
Investoren zu erreichen.

o Community-Interaktionsmaoglichkeiten, darunter exklusive Online-Events,
Wettbewerbe und regelmalige AMA-Sessions (Ask Me Anything), um die
aktive Teilnahme der Community zu férdern.

o Gezielte Werbekampagnen Uber Google Ads, Facebook Ads und
spezialisierte Krypto-Werbenetzwerke, um neue Investoren und Nutzer zu
gewinnen.



9. Roadmap & ICO-Strategie

Die Entwicklung und Markteinfuhrung der Digital-Mark erfolgt in mehreren Phasen,
die strategisch aufeinander abgestimmt sind:

e Phase 1: Verkaufsstart

o Der erste Schritt umfasst den sorgfaltigen Aufbau einer robusten
technischen Infrastruktur sowie die Entwicklung einer professionellen
und ansprechenden Internetprasentation.

o Verkaufsstart der Token Uber unsere Website und ein
benutzerfreundliches Dashboard.

e Phase 2: Community-Aufbau

¢ Launch der Digital-Mark durch den Verkauf der Token Uber unsere
Website und ein benutzerfreundliches Dashboard. Der Vorverkauf der
Digital-Mark beginnt mit einem Token-Preis von 1,00 Euro und wird in
sieben Stufen auf 1,90 Euro ansteigen. Diese strukturierte
Preisgestaltung soll eine friihe Beteiligung belohnen und das
Fundament fur den Markteintritt legen.

o Im Mittelpunkt steht der Aufbau einer engagierten Community mittels
gezielter Marketingkampagnen. Dabei setzen wir auf eine enge
Interaktion mit unserer Zielgruppe uber soziale Medien und exklusive
Community-Veranstaltungen.

e Phase 3: Partnerschaften

o - Der Ausbau'strategischer Partnerschaften bildet die Grundlage fir die
nachhaltige Weiterentwicklung der Digital-Mark. Ziel ist es,
Kooperationen mit relevanten Akteuren aus der Krypto- und Finanzwelt
zu etablieren.

o Phase 4: Weiterentwicklung

o In dieser Phase liegt der Fokus auf der kontinuierlichen
Weiterentwicklung der Plattform. Neue Funktionen, technologische
Verbesserungen und das Schaffen von Mehrwert fir die Token-Inhaber
stehen im Vordergrund.

« Phase 5: Borsennotierung

o Die Borsennotierung der Digital-Mark stellt einen Meilenstein dar. Der
regulierte Handel auf zentralisierten und dezentralisierten Borsen
schafft neue Méglichkeiten fur Investoren und erhéht die globale
Sichtbarkeit.



« Finale Phase: Langfristige Stabilisation und globale Expansion

o Inder finalen Phase liegt der Schwerpunkt auf der langfristigen
Stabilisation des Marktes und der globalen Expansion. Die Digital-Mark
soll sich als fiUhrende Kryptowahrung mit nachhaltiger Marktakzeptanz
etablieren.

10. Risiken und Herausforderungen

Wie bei allen Kryptowahrungen bestehen Risiken wie Marktschwankungen,
regulatorische Unsicherheiten und technische Schwachstellen. Digital-Mark setzt auf
proaktive Risikomanagementstrategien, um langfristige Nachhaltigkeit zu
gewahrleisten. Ein vollstandiger Verlust bei Meme-Coins ist jederzeit mdglich und
sollte keinesfalls ausgeschlossen werden.

11. Schlusswort

Die Digital-Mark ist mehr als nur ein Meme-Coin: sie verbindet nostalgische Werte
mit modernster Blockchain-Technologie, um eine nachhaltige und stabile digitale
Wahrung zu schaffen. Mit einer starken Community, transparenter Verwaltung und
einer durchdachten Token-Okonomie bietet sie eine einzigartige Alternative im
Kryptowahrungs-Markt.

Mit einem klaren Fokus auf Sicherheit, Innovation und langfristigem Wachstum strebt
die Digital-Mark danach, nicht nur eine Spekulationsmdglichkeit zu sein, sondern
eine echte digitale Finanzl6sung fir die Zukunft zu bieten. Die Kombination aus
Engagement, Technologie und Gemeinschaft macht sie zu einem spannenden
Projekt fur Investoren und Krypto-Enthusiasten gleichermal3en.

Wir laden alle ein, Teil dieser Reise zu sein und gemeinsam eine neue Ara digitaler
Wahrungen zu gestalten. '

Hinweis: Dieses Whitepaper dient nur zu Informationszwecken und-stellt kein
finanzielles Angebot oder eine rechtliche Beratung dar.

Dieses Whitepaper wurde erstellt, um die Vision und Mission der Digital-Mark
darzustellen. Der Schwerpunkt liegt auf Innovation, Kreativitat und Gemeinschaft.



